
酒系列产品订购合同 

甲方：                             

住所：                             

联系电话：                         

法定代表人：                       

乙方：                             

住所：                             

联系电话：                         

法定代表人：                       

为了加快    酒系列产品及时面市，提高产品地区覆盖率，甲乙双方本着买卖公平，相

互信任，互惠互利的原则，建立良好的业务合作关系，经双方协商同意，具体条款如下： 

1.甲方确认乙方作为       地区      酒总经销（买断经营总经销）。 

2.甲方所有产品均按国标或企标生产，质量按标准验收。 

3.甲方按乙方订货规格、数量发送至乙方指定车站，运费由乙方承担，卸货发生的费用

及短途费用由乙方承担。 

4.     酒单价：          ；货款总额：          ；付款方式：       ，款到   

  日内发货；付款时间：          。 

5.乙方两年内因质量问题可换货，换货费用由甲方承担。换货产品甲方负责发送至乙方

指定的火车站。 

6.                                     。  

7.标的：                               。 

8.每年    月进行年度结算。 

9.甲方权利和义务 

①甲方不得以任何方式向乙方经销区域进行销售。 

②所有货物在运输期间至乙方验收之前，所发生的损坏、破碎均由甲方承担。 

④价格变动，由甲方承担。 



⑤有权利和责任指导乙方扩大市场覆盖率、占有率。 

⑥有权利和责任协助乙方进行促销人员的管理。 

⑦在下列情况下甲方有权随时终止合同： 

a.在经营期间乙方出现有损甲方利益的行为； 

b.合同到期后； 

c.乙方无法完成合同规定的事项。 

10.乙方的权利和义务 

①在甲方指定的区域内销售，不得延伸周边区域销售。 

②维护甲方品牌形象，不得低于出厂价销售。 

③做好市场网络铺垫工作，铺垫率达到自身网络的 90％以上。 

④及时向甲方提供市场动态，对可能发生的事宜及时通报甲方，以便及时处理，否则，

一切后果乙方自负。 

⑤验收在 24小时内提出异议，否则，后果自负。 

⑥超市、餐饮业上柜、促销费用，书面通知甲方，以便解决处理。 

⑦认真对促销人员考核，不得有误。 

⑧及时与甲方市场销售主管（经理）通报情况，研究问题。 

⑨当地政府及职能部门的关系乙方全权协调。 

11.违约责任 

甲乙任何一方未按本合同约定履行义务的，应向守约方承担               违约责

任。 

12.争议解决 

因履行本合同发生争议，甲乙双方应协商解决，协商不成的，选择以下第    种方式解

决： 

①向             仲裁委员会申请仲裁； 

②向             人民法院起诉。 

13.合同文本 

本合同壹式   份，甲方执   份，乙方执   份，   执   份，各合同文本具有同等法

律效力。 

14.合同效力 

本合同自          之日起生效。 



甲方（签章）： 乙方（签章） 

法定代表人： 法定代表人： 

签约时间： 签约时间： 

签约地点： 签约地点： 
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